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NOTA: Durante la básica se hará una sensibilización general hacia el mercadeo y en especial a las ventas.
Conozco el contexto social y empleo informal actual y veraz que facilita el proceso de la venta.





Fundamento y practico buenas relaciones interpersonales que conllevan a un trato digno y ético en la venta.





Utilizo herramientas tecnolog. En la realización de la venta, teniendo al cliente y su servicio como eje fundam de la act.





Planifico estrategias definidas acorde a la empresa, producto y cliente en un mercado objetivo.





Empleo material adecuado para la promoción y venta de productos y/o servicios.





Conozco la importancia de la venta y la planeación para realizarla.





Conozco y aplico las normas éticas en la relación profesional con los clientes en la práctica de ventas.





Conozco las diferentes estrategias de venta acordes al producto y/o servicio ofrecido por la sociedad.





Comprendo la importancia de la planeación y el uso adecuado de material para la realización de la cuenta








Comprendo el contexto social y las relaciones éticas que comprometen la venta de bienes y/o servicios.





Establezco y aplico conceptos de planeación y estrategias de venta





Diseño  realizo acciones que permiten la venta profesional de bienes y/o servicios de forma ética y exitosa en el contexto social.
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